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Staatliche Berufsschule Eichstätt 
- Kompetenzzentrum für Groß- und Außenhandel - 

 

 

Plus-Programm: 

Zusatzqualifikation Außenhandel 
 

Weltweite Verflechtungen und Handelsbeziehungen mit Kunden und 
Lieferanten gewinnen zunehmend an Bedeutung. Mitarbeiter müssen 
heute Verkaufsgespräche in einer Fremdsprache überzeugend führen 
können und fundierte Kenntnisse im Außenhandel aufweisen. Diesen 
Anforderungen tragen wir mit dem Plus-Programm Außenhandel 
gerne Rechnung. 

Die Staatliche Berufsschule Eichstätt bietet in einem speziellen Plus-
Programm die Möglichkeit an, zusätzliche Kenntnisse und Fertigkeiten 
im Bereich "Außenhandel" parallel zur Berufsausbildung zu erwerben. 
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Inhalte der Zusatzqualifikation: 

 Formen des Außenhandels (Export, Import, 

Transithandel) 

 Handelsmittler 

 Gütertransport (Seeschiff, Binnenschiff, Flugzeug, LKW, 

Eisenbahn, kombinierter Transport) 

 Frachtführer, Schiffsmakler, Spediteur 

 Transportgerechte Verpackung 

 Gefahrguttransporte 

 Auswahl der geeigneten Güterbeförderung 

 Warengerechte Lagerhaltung 

 Transportrisiken und ihre Absicherung 

 Ein- und Ausfuhrverfahren einschl. Zollabfertigung 

(Einfuhr- und Ausfuhrpapiere) 

 Bezugsquellenermittlung im Ausland 

 Soziokulturelle Rahmenbedingungen bei 

Außenhandelsgeschäften 

 Geschäftsanbahnung und Verkaufsförderung 

(Marketinginstrumente) 

 

 Risiken im Außenhandel und ihre Vermeidung (z.B. 

Währungsrisiko – Devisentermingeschäft 

politisches Risiko - Hermesdeckung) 

 Rechtliche Rahmenbedingungen (internationale 

Vereinbarungen, z.B. UN-Kaufrecht) 

 Typische Vereinbarungen in Außenhandelskontrakten 

 Incoterms 

 Störungen bei der Erfüllung von Kaufverträgen 

(Schiedsgerichtsvereinbarung) 

 Warengeschäft – Dokumentengeschäft 

 Transportdokumente 

 Zolldokumente 

 Versicherungsdokumente 

 Transportversicherung international (v.a. Seefracht) 

 Internationaler Zahlungsverkehr 

 Außenhandelsfinanzierung 

 Regelungen zum Export und Import 

 Zollabwicklung 


